ANEXO N° 2 - FORMULARIO DE POSTULACIÓN
PROGRAMA DE FOMENTO “CARTAGENA EMPRENDE”
1) IDENTIFICACIÓN POSTULANTE Y UNIDAD PRODUCTIVA
1.1. ANTECEDENTES DEL(LA) POSTULANTE

	Nombre completo
	

	RUT
	

	Domicilio particular
	

	Teléfono de contacto
	

	Correo electrónico
	



1.2. FONDO AL CUAL POSTULA:
Fondo Emprendimiento Informal   : 	 (completar 1.2.1) Fondo Mype (c/Inicio Actividades) : 	 (completar 1.2.2)

1.2.1. ANTECEDENTES UNIDAD PRODUCTIVA INFORMAL

	Nombre de fantasía
	

	Domicilio (obligatorio
estar dentro del BHC)
	

	Indicar si es propietario,
arrendatario u otra opción
	

	Giro o actividad
económica
	

	Antigüedad del negocio
(años)
	

	N° de trabajadores
(incluido el postulante)
	




1.2.2. ANTECEDENTES UNIDAD PRODUCTIVA CON INICIO DE ACTIVIDADES

	Nombre/razón social
	

	RUT
	

	Domicilio (obligatorio estar dentro del BHC)
	

	Indicar si es propietario, arrendatario u otra opción)
	

	Giro o actividad económica
	

	Antigüedad del negocio
(años)
	

	Indicar fecha/año de inicio de actividades ante el SII
	

	N° de trabajadores (incluido el postulante o representante legal)
	



1.3. DESCRIPCION DEL NEGOCIO
Describa brevemente la actividad económica a la que se dedica, indicando los principales productos y/o servicios que conforman la oferta del negocio.

	






















1.4. CANALES DE PROMOCION Y COMERCIALIZACION:

Su emprendimiento o microempresa utiliza Internet y RRSS para promocionar y comercializar sus productos y servicios:

SI ________ 				NO _______

En caso afirmativo, indicar tipo de RRSS y nombre


________________________________________________________________________________
 
________________________________________________________________________________



2) ANTECEDENTES TECNICOS DE LA PROPUESTA
2.1. PERTINENCIA DEL PROYECTO
Explique brevemente los objetivos que quiere lograr mediante la postulación de esta iniciativa de inversión y cómo su iniciativa contribuiría a los objetivos del Programa “Cartagena Emprende” (desarrollo económico local, fortalecimiento del negocio, diversificación de la oferta, economía circular, mejoramiento de infraestructura, etc.).

	










2.2. FACTIBILIDAD TÉCNICA Y VIABILIDAD
Indique por qué su iniciativa es posible de implementar, considerando los plazos del Programa, viabilidad técnica, permisos, etc.

	







2.3. RESULTADOS ESPERADOS DE LA INICIATIVA DE INVERSIÓN

2.3.1. CLIENTES
Efectos de la iniciativa de inversión sobre los clientes del negocio: ¿se incrementa el número de clientes? ¿se accede a un nuevo tipo de clientes? ¿características de estos nuevos clientes?

	








2.3.2. PRODUCTOS/SERVICIOS
¿Qué efectos tendrá la iniciativa de inversión sobre las líneas de productos y/o servicios del negocio? ¿se crearán nuevos productos y/o servicios? ¿Se incrementará el precio de los productos y/o servicios? Otros efectos.
	










2.3.3. EMPLEO
Indicar eventuales incrementos en el número de trabajadores de la unidad productiva debido a la inversión realizada: ¿Se trata de trabajadores permanentes o estacionales?
	










2.3.4. MEJORAS/INNOVACIONES EN LOS PROCESOS DEL NEGOCIO
Indicar eventuales mejoras o innovaciones en los procesos internos de la unidad productiva.
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2.4. PLAN DE INVERSIONES Y DISTRIBUCIÓN DE LOS RECURSOS

Indique el detalle de las inversiones que contempla su proyecto, organizadas según las categorías e ítems definidos en las Bases del Programa. En caso de existir aporte propio y/o de terceros, deberá señalarse expresamente, incorporando la Declaración Jurada correspondiente.

a) ACCIONES DE GESTIÓN EMPRESARIAL
(Entre el 5% y el 20% del total del proyecto)
	ITEM
	DESCRIPCIÓN DETALLADA
	MONTO SOLICITADO AL PROGRAMA ($)
	APORTE PROPIO ($)
	APORTE TERCEROS ($)
	MONTO TOTAL
($)

	Consultoría Técnica y Asesoría en Gestión
	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	

	
	

	
	
	
	

	Capacitación
	

	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	Acciones de Marketing
	


	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	
	Subtotal Acciones de Gestión Empresarial ($)
	
	
	
	




b) INVERSIONES
(Entre el 80% y el 95% del total del proyecto)
	ITEM
	DESCRIPCIÓN DETALLADA DE LA INVERSIÓN 
	MONTO SOLICITADO AL PROGRAMA ($)
	APORTE PROPIO ($)
	APORTE TERCEROS ($)
	MONTO TOTAL
($)

	Activos 

	
	
	
	
	

	
	

	
	
	
	

	
	

	
	
	
	

	Habilitación de Infraestructura
	

	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	Capital de Trabajo (1)
	

	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	
	Subtotal Inversiones ($)
	
	
	
	


Notas: 
(1) El capital de trabajo no podrá superar el 50% del total de la categoría Inversiones.
(2) Se deben adjuntar las correspondientes cotizaciones (al menos una por cada item de inversión).

Los montos declarados deberán ser coherentes con la descripción técnica del proyecto y cumplir con las restricciones establecidas en las Bases del Programa. En caso de existir aporte propio y/o de terceros, éste deberá ser respaldado mediante las cartas de compromiso correspondientes.


3) 
2.5 EXPERIENCIA/PARTICIPACIÓN EN ACTIVIDADES DE CAPACITACIÓN DEL(LA) POSTULANTE

Indique si usted, como titular y/o postulante, ha participado de manera regular en actividades de capacitación, formación o perfeccionamiento durante los últimos años, especialmente en temáticas vinculadas a emprendimiento, gestión empresarial, comercialización, oficios productivos, innovación u otras áreas relevantes para su negocio.

Sí. ________

No ________

En caso afirmativo, la información declarada será considerada en la evaluación técnica y de elegibilidad de la postulación y deberá ser respaldada mediante certificados u otros documentos válidos. La no presentación de respaldos implicará la pérdida del puntaje asociado a este ítem, sin afectar la admisibilidad de la postulación.


4) MODELO DE NEGOCIO (CANVAS – A. OSTERWALDER)

4.1. SEGMENTOS DE CLIENTES
¿Quiénes son los clientes a los cuales está entregando valor? ¿Cuáles son los segmentos más importantes de clientes a los que apunta su negocio?
	














4.2. PROPUESTA DE VALOR
¿Qué ofrece su negocio que lo hace distinto? ¿Qué necesidad/problema resuelve a sus clientes?
	














4.3. CANALES DE COMERCIALIZACIÓN
¿A través de qué canales llega a sus clientes? ¿Cuáles son los canales que funcionan mejor de acuerdo a su segmento de clientes? ¿Cuáles son los canales más rentables de su modelo de negocio?

	









4.4. RELACIÓN CON CLIENTES
¿Cómo se relaciona hoy con sus clientes y qué mejorará con el proyecto en lo relativo a esta relación?
	















4.5. RECURSOS CLAVE
¿Cuáles son los recursos esenciales para su negocio? Se trata de identificar cuáles son los recursos clave que se deben gestionar para que la oferta de valor llegue a los segmentos de clientes antes identificados: máquinas, conocimientos, personas, insumos, local comercial, otros.
	










4.6. ACTIVIDADES CLAVES
¿Cuáles son las actividades claves que se deben desarrollar para que la propuesta de valor llegue a los segmentos de clientes antes identificados?
	













4.7. SOCIOS Y ALIANZAS CLAVES
¿Cuáles son las alianzas clave gestionadas para mejorar la satisfacción de sus clientes a través de la propuesta de valor? Pueden ser ciertos proveedores, asociaciones, redes de apoyo, entidades públicas o privadas, entre otras.
	










4.8. ESTRUCTURA DE COSTOS
Indique y haga una estimación de los costos (fijos y variables), en que debe incurrir su negocio mensualmente para llegar a sus clientes con su oferta de productos y/o servicios. Haga una estimación para los meses de mayor actividad/ventas. Considere partidas tales como remuneraciones, materias primas, servicios básicos[footnoteRef:1], insumos, arriendo, publicidad y promoción, transporte, entre otras. [1:  Servicios básicos: telefonía, acceso a internet, agua, electricidad, gas.
] 

	








4.9. ESTRUCTURA DE INGRESOS
Haga una estimación de la estructura de ingresos del negocio por productos o líneas de productos y/o servicios del negocio. Indique % de utilidad estimada, según esta estructura.
	











	Régimen ingresos a lo largo del año

	Mes(es) con mayor
nivel de ingresos (indicar meses)
	
	Nivel de ingresos ($)
	

	Meses con menor nivel de ingresos (indicar
meses)
	
	Nivel de ingresos ($)
	





